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For 1 tiden var alt sd. . .

I papirjournalenes tid med letthdndterlige AS-mapper var det en enkel sak 4 ta journa-
ler med i sykebespk og kollegamgter (hvis journalene ikke hadde rotet seg bort i en
bunke eller var feiarkivert da...).

Etter at EPJ (elektronisk pasientjournal) tok over som doukemtasjonsverktgy i allmenn-
praksis har det vaert vanskeligere 4 ta journalen med utenfor kontoret . Bunker med jour-
nalutskrifter er ikke szrlig oversiktlige eller hensiktsmessige. Berbare datamaskiner har
vart dyre, tunge, trege og klumpete, og systemer for journaloppdatering fra og til ekstern
maskin eller on-line-forbindelse til hovedlageret oftest trege og upélitelige.

Har de siste 20 drene med EPJ egentlig vert et tilbakeskritt ?

N3 lgsner det imidlertid.

Vi har fatt rimelige laptops pa litt over en kilo, hdndholdte datamaskiner (PDA) og pro-
gramvare som lar oss jobbe mot en server via mobiltelefon, analog telefonlinje, ISDN
eler internett.

Terminalserver med forskjellige klienter er utmerket verktgy for en PDA med mobilte-
lefon, Card-phone eller en liten laptop med samme utstyr. Du kan ringe opp serveren i
sykebesgk og pd reise eller hjemmefra og EPJ-programmet responderer med samme
hastighet som nér du sitter pd kontoret.

Epikriser, Lab-svar, Rtg-svar kommer etter hvert elektronisk og kan legges direkte i
EPJ. Om kvaliteten fra avsender er bra er dette en utmerket tjeneste som ogsa sparer all-

mennpraktikeren for skrivearbeid og arbeidstimer for kontorpersonalet.

MEN en del avsendere har frekkhetens nddegaver:

De mener at nd skal mottaker betale «porto» for epikriser!

Det er en selvfglge at mottaker selv holder bade briller og leselys — men vi har vel ikke
tradisjon for at mottaker ogsé skal betale avsenders briller, skriveutstyr, skrivepapir,
konvolutt og porto?

Mottrekket fra allmennpraktikerne blir vel 4 ta betalt for henvisningene — og i foretake-

nes dnd selger vi kanskje henvisningene til de som betaler mest ??

Dette er mest tankespinn i en periode med forpostfektninger fgr det er etablert rutiner

og avtaler pd sentralt nivd

Det skal sikkert finne sin Igsning. ..

Askpy 27. januar.2002.
John Leer
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